“| ha cercano a SEC 
ui O di Ù 
un'azienda che dia aj 9 
servizi di qualità ed effi Client, 
sacrificando profitti enza 
termine per grossi “ef Ve | 
ti negli impianti”. Con a © 
frase, Martino Filini una A| 
tre soci, riassume la «fi dei 
fia” di i Îloso, 
questa Impresa milana 
se, che fabbrica schede La 
videogiochi. Prima, però. e | 
chiarire nei fatti il contenuto 3 | 
questa affermazione, faccia. 
mo un po' la storia di questa | 
azienda, la cui denominazio. 
ne significa “Giochi Elettroni. | 
ci Capannini Sanzio”. Fu ap- 
punto il Capannini, che lavo. 
rava nel settore ricerca e svi. | 
luppo della Siemens, e che 
quindi era ed è un grande co- | 
noscitore delle tecnologie più 
avanzate in questa materia, 
che nel 1976 fondò la ditta. 
Subito dopo si unirono a lui un 
suo amico, il Filini, un ragio- 
niere che commerciava in 
componenti di sistemi elettro- | 
nici generali e che divenne 
anche un tecnico elettronico e 
Daniele Marchi, il terzo com- 
ponente di una troika che si è 
rivelata molto efficiente. 


* * k 


La GECAS ha infatti segui- 
to sempre una linea di espan- 
sione, da quando iniziò con la | 
fabbricazione di schede per 
giochi di successo, quali “In- 
vaders”, “il muro”, “la rana”, 
ecc. Negli anni ottanta, la sua 
produzione era assorbita per 
il 60-70 per cento dal mercato 
nazionale e per il resto da 
quello estero. Ma già si profi- 
lava all'orizzonte una agguer- 
rita concorrenza nipponica, 
concorrenza che, come © 
noto, trova la sua base ne! 


basso costo della mano d'o- 


perae nel minor costo dei ma 
teriali. Come difendersi 0° 
questa concorrenza? Prin i 
palmente in due modi’ rico 


rendo 
creando un $ 
made” (su MISU 
Sosa impresa ha inves’ 
to, come dicevamo prima, -> 
pitali non in 
durre una estesa 4” dela | 
ne nei procedim le AL 
| vorazione, l'ultim ee 
| una inseritrice automaticâ t, 
| l'inserimento de! chip!" 


ra per Íl clien- 
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de, macchina di fabbri- 
igne statunitense che co- 
uasi duecento milioni di 
| 5 | ‘aumento della produtti- 

a consente di mantenere i 


Prezzi a livelli concorrenziali. 


* A 


* 


į è poi l'altro elemento, il 
servizio personalizzato per la 
clientela, che si ottiene man- 

nendo elasticità e duttilità 
delle strutture amministrati- 
ve. La GECAS È in sostanza 
la capogruppo di altre tre im- 
rese associate, che hanno 
ciascuna una specializzazio- 
ne. Così la Nuova Gecas 
rovvede alla riparazione del- 
le schede ed alla fornitura di 
materiali appositamente co- 
struiti per esigenze particolari 
del cliente. La Microelettroni- 
ca Brades all'assistenza per 
riparazioni e modifiche delle 
schede di produzione GE- 
CAS; e la Gecmon (Gecas 
montaggio) all’assemblaggio. 
L'idea che sta alla base di 
una struttura così articolata è 
di far sì che ciascuna di que- 
ste unità, amministrandosi da 
sé, possieda la dimensione 
ottimale per il contatto perso- 
nale con il cliente. Le varie 
aziende, poi, non distano ma- 
terialmente luna dall’altra e 
quindi non esistono difficoltà 
nei trasporti o nei contatti reci- 
proci. 

Sulla resistenza all'uso del- 
le schede, la GECAS è ottimi- 
sta, perché nella sua plurien- 
nale esperienza ha constata- 
to che, per ogni 1.000 sche- 
de, ne ritornano indietro circa 
50. Di queste, un trenta per 
Cento per “mortalità infantile”, 
cioe perché qualcuno dei chip 
non ha superato il punto criti- 
00 di stabilizzazione dei pro- 
pri componenti. Il resto per 
Cattiva applicazione dell’ap- 
[precchio da parte dell’uten- 


vopuest'anno per la seconda 
a la GECAS avrà il suo 
pand all'ENADA, una esposi- 
3 De che giudica ottima per 
iano onoscere la produzione 
a na. Eccellenti sono i suoi 
Ponti con le altre ditte italia- 
e Straniere del ramo, con le 
quali esistono punti di colla- 
E azione edi scambio. Pec- 
aak lo stesso spirito di 
Dorazione non esista alle 
azioni Unite! 
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